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номера клиента (например, остаток средств на счете). Для того чтобы получить такую информа-
цию, потребитель банковских продуктов и услуг произносит голосовой код (технология распозна-
вания речи и генерации речевого ответа) или набирает специальный идентификационный код [4, с. 
19].  

Западный опыт показывает, что появление телефонных линий, является одним из основопола-
гающих каналов предложения банковских продуктов и услуг. Так, в Германии региональный Ба-
варский банк в 1994 году, прежде чем создать виртуальный банк, использовал телефонный канал 
для предложения своих продуктов и услуг клиентам по более сниженным ценам. Это создало кон-
куренцию и помогло банку привлечь дополнительную клиентуру.  

Таким образом, диверсификация банковских операций привела к тому, что банки на Западе 
стали называть финансовыми универмагами. Таким образом, сегодня банки в различных уголках 
земли способны предложить клиенту свыше 200 видов разнообразных банковских продуктов и 
услуг. Широкая диверсификация операций позволяет банкам, как сохранять старых клиентов, так 
и увеличивать их число за счет притока новых. Деятельность современных банков подвергается 
постоянным изменениям. Меняются формы банковской деятельности, методы конкуренции и 
управления, расширяется ассортимент банковских операций. 

Исследование розничных банковских продуктов показало, что:  
1) под банковским продуктом понимается конкретный способ, посредством которого банк 

оказывает или готов оказывать ту или иную банковскую услугу нуждающемуся в ней клиенту, т. е. 
упорядоченный, внутренне согласованный и, как правило, документально оформленный комплекс 
взаимосвязанных банковских функций; 

2) международный опыт по созданию и продвижению розничных банковских продуктов до-
статочно прогрессивен, банки Европы и Америки имеет огромный спектр различных розничных 
банковских продуктов, которые ещё не нашли своего применения в нашей стране.  

   
Список использованных источников 

1. Уткин, Э. А. Инновационный менеджмент [Текст] / Э. А. Уткин, Г. И. Морозова, Н. И. Морозова. – М.: 
Акалис, 2006. – 208 с.: табл. 

2. Гусев Ю.А. IB IQ Retail: Интеллектуальный Call Center многоканального обслуживания для банков. 
[Электронный ресурс] // Режим доступа: http://www.exposystems.ru/cccs/2003/participants/pub/CSBI/1.doc. – 
Дата доступа: 23.03.2022.   

3. Дъяченко А. ”Телефонные барышни“ безнадежно устарели // Банковское обозрение – 2004. – № 4. 
4. Ермошин Н. Банк 2010 года // ”Банк и Инновации“ – 23-25 марта 2020 года. – С. 17-21 
 
 
УДК 368 

СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННОЕ СТРАХОВАНИЕ В РЕСПУБЛИКЕ БЕЛАРУСЬ 
 

К.Д. Матвиец, 3 курс 
Научный руководитель – М.И. Бухтик, к.э.н., доцент 

Полесский государственный университет 
 
Актуальность сельскохозяйственного страхования обусловлена особой ролью сельского хозяй-

ства в развитии национальной экономики Республики Беларусь. Оно снабжает сырьем различные 
отрасли промышленности, а также производит продукты питания для населения. На сегодняшний 
день в нашей стране насчитывается 1428 сельскохозяйственных организаций и 3001 крестьянских 
хозяйств. Необходимо также отметить, что в данной отрасли задействовано 272 924 тыс. чел [1]. 

В Беларуси сельскохозяйственное страхование представлено как добровольными видами, так и 
обязательными.  

К добровольным видам относят:  
1) страхование сельскохозяйственных культур и многолетних насаждений, которое осуществ-

ляет БРУСП «Белгосстрах»; 
2) страхование сельскохозяйственных животных – БРУСП «Белгосстрах»; 
3) страхование сельскохозяйственной техники – БРУСП «Белгосстрах», ЗАСО «Промтрансин-

вест», СООО «Асоба», ЗАО СК «Евроинс», ЗАСО «Кентавр».  
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Что касается обязательного сельскохозяйственного страхования, то оно представлено одним 
видом – страхование с государственной поддержкой урожая, сельскохозяйственных культур, скота 
и птицы, которое введено Указом Президента Республики Беларусь № 764 от 31.12.2006 г. «Во-
просы обязательного страхования сельскохозяйственных культур, скота и птицы» с 1 января 2008 
г. В соответствии с данным указом единственным страховщиком по обязательному сельскохозяй-
ственному страхованию является БРУСП «Белгосстрах». 

В нашей стране в большей степени распространено обязательное сельскохозяйственное страхо-
вание. Это связано с тем, что большинство сельскохозяйственных организаций являются низко-
рентабельными из-за ценового диспаритета [2, с. 224]. Следовательно, целесообразно рассматри-
вать механизм функционирования именно обязательного сельскохозяйственного страхования. 

Механизм государственной поддержки определен через установленный порядок уплаты стра-
ховых взносов:  

5 % страхового взноса уплачивается страхователем единовременно при заключении договора;  
95 % страхового взноса – за счет средств республиканского бюджета. 
Размер финансирования, направляемого на субсидирование страховых взносов, ежегодно опре-

деляется в законе о республиканском бюджете на очередной финансовый год в составе средств 
республиканского бюджета, предусмотренных на развитие сельскохозяйственного производства, 
рыбоводства и переработки сельскохозяйственной продукции [2, с. 224-225]. В 2022 г. размер 
средств на развитие сельскохозяйственного производства, рыбоводства и переработки сельскохо-
зяйственной продукции составляет 334 012 638 руб. [3]. 

Анализ объемов страховых взносов и выплат по страхованию с государственной поддержкой 
урожая, сельскохозяйственных культур, скота и птицы позволяет отразить ситуацию на рынке 
обязательного сельскохозяйственного страхования Республики Беларусь в целом. 

На рисунке 1 представлены объемы страховых взносов и выплат по данному виду за 2019-2021 
гг. 

Из рисунка 1 видно, что на всем рассматриваемом периоде наблюдается неравномерность объ-
емов страховых выплат и взносов. 

Так, в 2020 г. по сравнению с 2019 г. прирост страховых взносов составил 2 945 570 бел. руб. 
или 11,345 %, а в 2021 г. по сравнению с 2020 г. их сокращение составило 10 925 749 бел. руб. или 
37,793 %. 

Причиной неравномерности объемов страховых взносов является изменение доли продукции, 
выпускаемой сельскохозяйственными организациями в объеме ВВП, что вызывает дополнитель-
ную потребность в данном виде страхования или же ее сокращение. 

 

 
Рисунок – Взносы и выплаты по страхованию с государственной поддержкой урожая,  

сельскохозяйственных культур, скота и птицы за 2019-2021 гг. 
Примечание – Источник: собственная разработка на основе [4] 
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Что касается страховых выплат, то в 2020 г. по сравнению с 2019 г. прирост составил 1 570 472 
бел. руб. или 37,403 %, а в 2021 г. по сравнению с 2020 г. наблюдается сокращение на 2 220 283 
бел. руб. или 38,485 %. 

Причиной неравномерности объемов страховых выплат являются климатические условия, ко-
торые непосредственно влияют на данный показатель. Одним из главных климатических факторов 
является среднегодовая температура в Республике Беларусь, так как от нее зависит объем урожая, 
а также запасов для дальнейшей прикормки скота и птицы [6]. 

Таким образом, обязательное страхование с государственной поддержкой урожая, сельскохо-
зяйственных культур, скота и птицы в значительной степени зависит от факторов, влияющих на 
его объект. 

Дальнейшее развитие обязательного сельскохозяйственного страхования в соответствии с Гос-
ударственной программой «Управление государственными финансами и регулирование финансо-
вого рынка» на 2020-2025 гг. возможно путем расширения перечня объектов как в рамках страхо-
вания с государственной поддержкой урожая, сельскохозяйственных культур, скота и птицы, так и 
самостоятельных видов. Например, объектом могут быть оборудование (инкубаторы, техника для 
полива и орошения, для заготовки сена, сушилки и т.д.) или основные средства (хранилища, анга-
ры для содержания животных и т.д.). 

Что касается добровольного сельскохозяйственного страхования, то его развитие возможно по-
вышения доверия к институту страхования в целом, а также защиты прав потребителей страховых 
услуг. 

Необходимо отметить, что в страховой деятельности наблюдаются процессы цифровизации, 
которые выражаются в совершенствовании направлений оказания страховых услуг, что поможет 
сельскохозяйственным предприятиям без отрыва от производства получить все необходимые 
страховые услуги, следовательно, повысить эффективность своей деятельности [5]. 

Таким образом, сельскохозяйственное страхование является достаточно перспективным видом, 
который требует дальнейшего развития в условиях страхового рынка Республики Беларусь. 
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Благодаря качественному содействию экономическому прогрессу торговля предотвращает ин-

фляционные процессы и обеспечивает быструю оборачиваемость товарных и денежных ресурсов в 
стране. Обладая непосредственной связью с потребителями товаров торговля может более доско-




