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В настоящее время в Беларуси сеть субъектов инновационной инфраструктуры, 
зарегистрированных в ГКНТ, включает 24 организации: 16 научно-технологических парков и 6 
центров трансфера технологий, статус субъекта инновационной инфраструктуры присвоен 
Белорусскому инновационному фонду и Национальному центру интеллектуальной собственности 
[5]. 

ГКНТ вносит в реестр сведения о регистрации юридического лица в качестве субъекта 
инновационной инфраструктуры, информирует о принятом решении инспекцию Министерства по 
налогам и сборам по месту постановки на учет юридического лица с указанием периода действия 
его регистрации в качестве субъекта инновационной инфраструктуры. Организации, 
приобретающие статус резидентов технопарков, получают дополнительные ресурсы для развития. 
Это льготы по налогам и арендной плате, возможность использования специального оборудования 
и производственных мощностей технопарков, услуги юридического и бизнес-консультирования, 
участия в Государственной программе инновационного развития. 
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В настоящее время рыночная экономика требует от организации повышения эффективности 

производства, конкурентоспособности продукции и услуг на основе внедрения достижений науч-
но-технического прогресса, эффективных форм хозяйствования и управления производством, ак-
тивизации предпринимательства и т. д. Важная роль в реализации этой задачи отводится анализу 
финансовой деятельности организации. С его помощью вырабатываются стратегия и тактика раз-
вития организации, обосновываются планы и управленческие решения, осуществляются контроль 
за их выполнением, выявляются резервы повышения эффективности производства, оцениваются 
результаты деятельности предприятия, его подразделений и работников. Ежегодно (при необхо-
димости ежеквартально) каждая организация для нормального функционирования в рыночных 
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условиях должна проводить анализ финансовой деятельности. Поэтому анализ финансовых ре-
зультатов позволяет выявить возможности организации, своевременно обнаружить негативные 
тенденции ее развития, выработать меры по улучшению финансового состояния, а также выбрать 
надежного партнера.   

Совместное предприятие открытое акционерное общество “Спартак” является старейшим и 
крупнейшим в Беларуси производителем кондитерских изделий, лидером в своей отрасли. Анализ 
структуры прибыли СП ОАО “Спартак” представлена в таблице 1. 

 
Таблица 1. – Состав и структура прибыли отчетного периода СП ОАО «Спартак» за 2019-2021 

гг. 
 

Показатели 

2019 г. 2020 г. 2021 г. Темпы роста 
(снижения) 

2021 г.  к 2019 
г., % 

Сумма, 
тыс. руб. 

Уд. 
вес, % 

Сумма, 
тыс. руб. 

Уд. 
вес, % 

Сумма, 
тыс. руб. 

Уд. 
вес, 
% 

Прибыль (убыток) от реа-
лизации товаров, продук-
ции, работ, услуг 

14 919 48,3 17 536 51,6 19 310 62,5 129,4 

Прибыль (убыток) от ин-
вестиционной, финансовой 
и иной деят. 

105 536 44,5 84 1826 41,8 92 126 33,0 94,9 

Прибыль (убыток) до 
налогообложения 

63 986 7,2 64 624 6,7 70 218 4,5 91,4 

Чистая прибыль 63 548 100 64 6242 100 59 659 100 113,1 
Примечание – Источник: годовой отчет СП ОАО «Спартак» за 2018-2020 гг. 
 
Рассмотрев таблицу 1, можно сделать вывод о том, что в 2021 году по сравнению с 2019 г. при-

быль имеет тенденцию увеличения. Прибыль от реализации товаров уменьшилась на 5,1  %, при-
быль от операционных доходов и расходов уменьшилась на 8,6%. Также выявлено появление 
убытка от внереализационных доходов и расходов – 13,1%. 

В таблице 2 представлены данные о значении основных видов уровня рентабельности за пери-
од с 2019 года по 2021 год. 

 
Таблица 2. – Показатели рентабельности СП ОАО “Спартак”. 
 

Показатель Годы 
2019 2020 2021 

Рентабельность реализованной продукции, товаров, работ, 
услуг, % 

13,0 15,9 12,3 

Рентабельность продаж, % 10,2 12,0 9,6 
Рентабельность по конечному финансовому результату, % 6,9 7,2 6,6 

Примечание – Источник: Собственная разработка на основе данных предприятия (отчет о прибылях и 
убытках) 

 
Данные таблицы показывают, что в 2021 году показатели рентабельности СП ОАО “Спартак” 

упали, что является следствием уменьшения прибыли от реализации. Так, рентабельность продаж 
2021 г. по отношению к 2019 г. уменьшилась на 0,6. А также наблюдается снижение рентабельно-
сти по конечному финансовому результату. 

Для анализа платежеспособности предприятия используются коэффициент текущей ликвидно-
сти, коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами и коэффициент обеспе-
ченности финансовых обязательств активами. [1, с.139-140] В связи с тем, что источники финан-
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сирования различаются уровнем себестоимости, степенью доступности, уровнем надежности, сте-
пенью риска и др., целесообразно оценивать их состав и анализировать динамику соотношения 
между ними. Наличие собственных средств, их соотношение с заемными средствами, определяют 
финансовую устойчивость организации. 

Коэффициент текущей ликвидности (К1) характеризует общую обеспеченность субъекта хозяй-
ствования собственными оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и 
своевременного погашения срочных обязательств. Коэффициент рассчитывается по формуле 1: 

 
К1 = КА / КО, (1) 

где КА – краткосрочные активы; 
      КО – краткосрочные обязательства. 
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (К2) характеризует нали-

чие у субъекта хозяйствования собственных оборотных средств, необходимых для его финансовой 
устойчивости. Коэффициент рассчитывается по формуле 2: 

 
К2 = (СК + ДО – ДА) / КА, (2) 

где СК – собственный капитал; 
      ДО – долгосрочные обязательства; 
      ДА – долгосрочные активы. 
Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами (К3) характеризует способ-

ность предприятия рассчитаться по своим финансовым обязательствам после реализации активов. 
Коэффициент рассчитывается по формуле 3: 

 
К3 = (КО + ДО) / ИБ, (3) 

где ИБ – итог бухгалтерского баланса. 
Данные по расчету коэффициентов платежеспособности СП ОАО “Спартак” представлены в 

таблице 3. 
Таблица 3. – Показатели платежеспособности СП ОАО “Спартак”. 
 

Наименование показателя 
На начало 

года 

На конец  
отчетного  
периода 

Норматив 

Коэффициент текущей ликвидности (К1) 3.64 3.33 не менее 1.3 
Коэффициент обеспеченности собственными 
оборотными средствами (К2) 

0.73 0.70 не менее 0.2 

Коэффициент обеспеченности финансовых 
обязательств активами (К3) 

0.24 0.26 
не должен пре-
вышать 0.85 

Примечание – Источник: Собственная разработка на основе данных предприятия (бухгалтерский баланс) 
 
Анализируя данные таблицы, можно отметить: 
– Коэффициент текущей ликвидности на протяжении отчетного периода находится в пределах 

ниже нормативного, свидетельствует о том, что предприятие не обладает в достаточной мере 
способностью погашать текущие краткосрочные обязательства за счет активов [2, с. 493]; 

– Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного 
периода имеет значение ниже нормативного, что означает недостаточность у предприятия 
собственных оборотных средств, необходимых для финансовой устойчивости. Кроме того, 
значение коэффициента сохраняет отрицательное значение, что свидетельствует об устойчивом 
характере дефицита собственных оборотных средств предприятия. 

Анализ коэффициентов платежеспособности предприятия свидетельствует об устойчивом 
характере дефицита собственных оборотных средств предприятия вследствие реализации 
инвестиционных проектов. ОАО «Ивацевичдрев»  испытывает высокую финансовую нагрузку по 
возврату имеющихся долгосрочных кредитов и не имеет финансовых средств не только для 
реализации нового проекта, но и для осуществления текущей деятельности без поддержки 
государства. 
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Далее рассмотрим ликвидность баланса. Ликвидность баланса – степень покрытия обязательств 
предприятия активами, срок погашения которых в денежных средствах соответствует сроку пога-
шения обязательств. От степени ликвидности баланса зависит платежеспособность предприятия. 

Анализ ликвидности баланса представляет собой группировку всех активов и обязательств 
предприятия. Данные об имеющихся активах СП ОАО “Спартак” представлены в таблице 4. 

 
Таблица 4. – Анализ структуры активов бухгалтерского баланса 
 
Наименование статей баланса 
субъекта хозяйствования 

Показатель бухгалтерского баланса 
на 31 декабря 

2020 года 
на 31 декабря 2021 

года 
прирост (+), сни-

жение (-) 

аб
со
лю

тн
ая

 в
ел
ич
и-

на
, т
ы
с.

 р
уб

. 

уд
ел
ьн
ы
й 
ве
с,

 %
 

аб
со
лю

тн
ая

 в
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ич
и-

на
, т
ы
с.

 р
уб

. 

уд
ел
ьн
ы
й 
ве
с,

 %
 

аб
со
лю

тн
ая

 в
ел
ич
и-

на
, т
ы
с.

 р
уб

. 

уд
ел
ьн
ы
й 
ве
с,

 %
 

Общий капитал: всего, в т.ч. 
 

109 242 100,0 116 174 100,0 6 932 0,0 

1. Долгосрочные активы 51 921 47,5 52 135 44,9 214 -2,7 
2. Краткосрочные активы, в т.ч. 57 321 52,5 64 039 55,1 6 718 2,7 
2.1. Запасы  16 250 14,9 22 332 19,2 6 082 4,3 
2.2 Налог на добавл стоимость 97 0,1 13 0,01 -84 -0,1 
2.3.Расходы будущих периодов 155 0,1 279 0,2 124 0,1 
2.4.Денежные средства  и их фи-
нансовые эквиваленты 

6 196 5,7 11 794 10,2 5 598 4,5 

2.5.Краткосрочная деби-торская 
задолженность и прочие краткоср 
активы 

31 935 29,2 27 036 23,3 -4 899 -6,0 

Примечание – Источник: [3] 
 
Так, данные таблицы 4 свидетельствуют об увеличении активов баланса предприятия на 6 932 

тыс. руб. за счет спада роста как долгосрочных, так и краткосрочных активов. В структуре активов 
предприятия наибольшая доля приходится на краткосрочные активы – 55,1  %. Структура кратко-
срочных активов занимает 17 % соответственно.  Основной объем в структуре занимают прочие 
краткосрочные активы – 52,5 однако в 2021 г. по отношению к 2020 г., произошел их рост на 2,7. 
Так же следует отметить, что уменьшилась краткосрочная дебиторская задолженность на 4 899 
тыс.руб 

На основании данного анализа можно сделать вывод о том, что продукция, производимая пред-
приятием, является востребованной на рынке. Подтверждение высокого качества продукции с од-
ной стороны обеспечивает репутацию предприятию, с другой – гарантирует потребителю безопас-
ность в качестве данной продукции. 

Говоря о деятельности СП ОАО «Спартак» необходимо отметить, что акционерное общество 
развивалось, имея приоритетную задачу по сохранению и наращиванию своего производственного 
потенциала, стабилизации финансово-хозяйственной деятельности. 
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В соответствии с решениями Базельской конвенции при переходе к зеленой циркулярной эко-

номике, в которой экономический рост достигается независимо от темпов потребления природных 
ресурсов, наряду с оптимизацией существующих процессов требуются принципиально новые 
подходы к хозяйствованию в форме так называемых циркулярных бизнес-моделей (ЦБМ). Для 
полнейшего использования потенциала перехода к циркулярной экономике такие бизнес-модели 
(БМ) должны быть не только рациональными, но и масштабируемыми. Поэтому важно понять, 
какие факторы способствуют и стимулируют внедрение и более широкое использование ЦБМ [1, 
с.34].  

Ниже приводится краткое описание моделей, включающее основные их характеристики и теку-
щие области их применения.  

Главной особенностью моделей циркулярных поставок является использование возобновляе-
мых или вторичных материалов вместо традиционного сырья. Ресурсоэффективность повышается 
за счет замыкания материальных потоков. Такие БМ в настоящее время используются в основном 
в производстве различных потребительских товаров.  

Модели восстановления ресурсов характеризуются получением вторичного сырья из отходов. 
При этом посредством переработки, апсайклинга или каскадирования происходит замыкание ма-
териальных потоков и тем самым повышается ресурсоэффективность. Эта БМ особенно широко 
распространена в промышленном секторе. 

Модели продления жизненного цикла продукции способствуют замедлению материальных по-
токов. Данная бизнес-модель используется в различных отраслях. Например, срок службы авто-
мобилей может быть продлен за счет технического обслуживания и ремонта, а также за счет 
предотвращения запланированного устаревания.  

Наиболее распространенными ЦБМ являются платформы совместного потребления (шеринга), 
которые направлены на повышение интенсивности использования имеющихся продуктов за счет 
их аренды, проката или совместного использования. Поскольку маркетинг здесь направлен на 
предложение пользования, а не владения конкретными товарами, они содействуют сокращению 
потоков ресурсов. Экономика совместного потребления представлена во многих отраслях, в част-
ности, в сфере краткосрочной аренды жилья и проката транспорта. 

Модели продуктово-сервисных систем (ПСС), например, предоставление услуг вместо продук-
тов, также способствуют снижению потребления ресурсов. В соответствии с этой концепцией кли-
ентам дается право использования продуктов, которые, однако, остаются собственностью про-
изводителя или поставщика. Эта БМ применяется, например, при лизинге транспортных средств 
[2].  




