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фикацию отдельно взятых предприятий, так и развитие региональных производственных образо-
ваний. 

В общей сложности, экологическая политика в Республике Беларусь в интересах стабильного 
социально-экономического развития требует решения следующих задач: 

- включение экологического императива в структурно-инвестиционную политику, переход 
производства к стратегии качественного роста под экологическим контролем; 

- последовательная экологизация всех звеньев общественного производства на основе поэтап-
ного перевода промышленности на малоотходные технологии и комплексные безотходные произ-
водства, ориентированные на качественное социально-технологическое преобразование современ-
ного общества; 

-усовершенствование хозяйственного механизма природопользования, учитывающего отказ от 
затратного подхода, переход к биосферносовместимому природопользованию; 

- повышение уровня экологического образования и воспитания населения. 
В общем, развитие «зеленой» экономики в Республике Беларусь содействует созданию новых 

рабочих мест, снижению экологического воздействия промышленности и повышению качества 
жизни граждан. 
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Оценка финансового потенциала является одним из этапов стратегического анализа и основой 

при анализе инвестиционной привлекательности организации. 
Большинство авторов, исследующих финансовый потенциал на уровне организаций, считают, 

что это комплексное явление и его следует характеризовать системой показателей, отражающих 
наличие и размещение средств, а также реальные и потенциальные финансовые возможности 
предприятия [3]. 

Принципиальная модель оценки финансового потенциала экономической системы представим 
на рисунке 1. 

В научной литературе встречаются разные методические подходы к определению уровня фи-
нансового потенциала организации. Целями анализа являются расчет внутреннего потенциала 
предприятия и представление сведений о компонентах внутренней среды; формирование множе-
ства стратегических концепций и выбор стратегии предприятия.  

В основу берем методику определения уровня финансового потенциала предприятия, которая 
включает следующие этапы [2]: 

1) Определение уровня финансового потенциала и его характеристика (таблица 1).  
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Рисунок 1. – Модель оценки финансового потенциала организации 

 
Таблица 1. – Характеристика уровней финансового потенциала организации 
 
Уровень финансового  

потенциала 
Характеристика 

Высокий уровень Деятельность предприятия рентабельна, финансовое положение стабильное 
Средний уровень Деятельность предприятия рентабельна, однако стабильность во многом зави-

сит от изменений как во внутренней, так и во внешней среде  
Низкий уровень Предприятие финансово нестабильно 

 
2) Оценка финансового потенциала организации методом экспресс-анализа основных финансо-

вых показателей, характеризующих ликвидность, платежеспособность и финансовую устойчи-
вость предприятия. 

Данный этап включает: 
А) Подготовительный, который предполагает разработку системы выбранных финансовых по-

казателей и установление пороговых значений, для оценки финансового потенциала с целью отне-
сения их к тому или иному уровню. Выбранная нами система показателей и их пороги значений 
представлены в таблице 2. 

 

Таблица 2. – Уровни финансового потенциала организации по пороговым значениям финансо-
вых показателей 

 

Наименование показателя 
Высокий  
уровень 

Средний 
уровень 

Низкий  
уровень 

1. Коэффициент финансовой независимости 0,5 и более 0,3-0,5 0,3 и менее 
2. Коэффициент покрытия 2,0 и более 1,0-2,0 1,0 и менее 
3. Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской  
задолженности 

0,8 и более 0,4-0,8 0,4 и менее 

4. Степень платежеспособности по текущим обязательствам, мес. 4 и менее 4-6 6 и более 
5. Рентабельность всех активов 0,1 и более 0,05-0,1 0,05 и менее 
6. Рентабельность собственного капитала 0,5 и более 0,1-0,5 0,1 и менее 
7. Эффективность использования активов для производства про-
дукции  

1,6 и более 1,0-1,6 1,0 и менее 

8. Доля заемных средств в общей сумме источников 0,5 и менее 0,7-0,5 0,7 и более 
9. Доля свободных от обязательств активов, находящихся в мо-
бильной форме 

0,26 и более 0,1-0,26 0,1 и менее 

10. Доля накопленного капитала 0,1 и более 0,5-0,1 0,05 и менее 
 



190 
 

Б) Расчетный, включающий в себя расчет значений финансовых показателей, характеризующих 
уровень финансового потенциала организации (ФПО), составление кривой ФПО по финансовым 
показателям и определение уровня ФПО (таблица 3). 

 
Таблица 3. – Расчет финансовых показателей ОАО «Могилевская фабрика мороженого» 
 

Наименование показателя 
Значение показателя Темп роста 

2021/2020, % 
Темп роста 

2022/2021, % 2020 г. 2021 г. 2022 г. 
1. Коэффициент финансовой неза-
висимости 

0,45 0,45 0,53 100 117,78 

2. Коэффициент покрытия 1,61 1,46 1,44 90,68 98,63 
3. Коэффициент соотношения де-
биторской и кредиторской задол-
женности 

1,88 1,67 2,72 88,83 162,87 

4. Степень платежеспособности по 
текущим обязательствам, мес. 

2,72 2,76 2,91 101,47 105,43 

5. Рентабельность всех активов 0,010 0,012 0,013 120 108,33 
6. Рентабельность собственного 
капитала 

0,023 0,026 0,026 113,04 100 

7. Эффективность использования 
активов для производства продук-
ции 

1,46 1,69 1,16 115,75 68,64 

8. Доля заемных средств в общей 
сумме усточников 

0,55 0,55 0,47 100 85,45 

9. Доля свободных от обязательств 
активов, находящихся в мобильной 
форме 

0,54 0,57 0,54 105,56 94,74 

10.Доля накопленного капитала 0,16 0,16 0,14 100 87,5 
 
Анализируя таблицу 3 можно отметить рост следующих показателей: коэффициент финансовой 

независимости, доля заемных средств в общей сумме источников, доля свободных от обязательств 
активов, находящихся в мобильной форме.  

Таким образом, финансовый потенциал представляет собой модель, сформированную из раз-
личных показателей, характеризующих финансовое состояние предприятия, наличие положитель-
ных финансовых результатов и резервов для дальнейшего роста [1]. 

Для определения уровня финансового потенциала организации рассчитаем интегральный пока-
затель (Iфп) по следующей формуле: 

 

фп х ∙ х ∙ х ∙ х ∙ х ∙ х ∙ х ∙ х ∙ х ∙ х , 
 
где х1,…,х10 — показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия. 
 
Значение интегрального показателя финансового потенциала представим в таблице 4. 
 
Таблица 4. – Значение интегрального показателя финансового потенциала ОАО «Могилевская 

фабрика мороженого» за 2020-2022 гг. 
 
Показатель/год 2020 г. 2021 г. 2022 г. Темп роста 2020/2022, % 

Iфп 0,378 0,389 0,403 106,6 
 
Таким образом, на протяжении исследуемого периода в ОАО «Могилевская фабрика мороже-

ного» наблюдается рост финансового потенциала.  
Рассчитаем прогнозное значение уровня Iфп (рисунок 2). 
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Рисунок 2. – Прогнозируемое значение финансового потенциала 
 
С помощью полученного на графике уравнения рассчитаем прогнозное значение (таблица 5).  
 
Таблица 5. – Прогнозное значение уровня финансового потенциала 
 

Показатель/Годы 2023 г. 2024 г. 2025 г. Темп роста, 2025/2020, % 
Iфп 0,415 0,427 0,439 116,14 
 
Таким образом, темп прироста уровня финансового потенциала к 2025 году по сравнению с 

2020 годом составит 16,14%, что отражает положительную динамику исследуемого показателя и 
устойчивое развитие ОАО «Могилевская фабрика мороженого». 
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Под естественной монополией понимают состояние рынка услуг, при котором создание конку-

рентных условий для удовлетворения спроса на определенный вид услуг невозможно или эконо-




