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Инвестирование в образование, особенно в области STEM (наука, технологии, 
инженерия и математика), что способствует формированию квалифицированных 
специалистов для инновационной экономики. 

Программы переподготовки и повышения квалификации для работников, что-
бы они могли адаптироваться к новым технологиям и требованиям рынка. 

5. Стимулирование предпринимательской активности (поддержка стартапов, 
инновационные конкурсы и гранты). 

Разработка и реализация программ, направленных на поддержку молодых 
предпринимателей, включая менторство, доступ к финансированию и рынкам. 

Проведение конкурсов для стартапов и инновационных проектов, предоставле-
ние грантов на разработку и внедрение новых технологий. 

6. Регуляторная среда (упрощение административных процедур, защита прав 
интеллектуальной собственности) - снижение бюрократических барьеров для 
бизнеса, упрощение процедур регистрации и получения лицензий, укрепление си-
стемы защиты интеллектуальной собственности для создания безопасной среды 
для инвестиций в инновации. 

Таким образом, развитие инвестиционно-инновационной деятельности в Рес-
публике Беларусь требует комплексного подхода, включающего поддержку со 
стороны государства, совершенствование инфраструктуры и развитие человече-
ского капитала. Эти меры помогут Республике Беларусь повысить свою конку-
рентоспособность и обеспечить устойчивый экономический рост. 
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Термин лизинг происходит от английского «tolease», что означает «арендо-

вать», «брать в аренду» [1]. В зарубежной практике лизинг трактуется по разно-
му: во Франции - credit-bail (кредит-аренда), в Бельгии - location-financement (фи-
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нансирование аренды), в Италии – operaziondilocazione-finanziaria (операции по 
финансовой аренде) [2]. 

Лизинг имеет довольно давнюю историю, однако, действительно распро-
страненным явлением лизинг стал в США после 2-й мировой войны. Отцом ли-
зинга считается Генри Шонфенльд, организовавший в 1952 г. компанию 
UnitedStatesLeasingCorp., открывшую в 1959 г. свои филиалы в Англии и Канаде 
[3]. 

Значительной вехой в развитии лизинга стало принятие 28.05.1988 г. Конвен-
ции о международной финансовой аренде (лизинге), после чего лизинг был офи-
циально признан как самостоятельный финансовый институт. В настоящее время 
25-30% инвестиций в развитых странах приходится на лизинговые операции. 

Есть много определений лизинга. 
Лизингом называют имущественные отношения, складывающиеся таким обра-

зом: одна организация (лизингополучатель) обращается к другой (лизингодатель) 
с просьбой приобрести необходимое ей оборудование и передать его ей во вре-
менное пользование [4]. 

Лизинг – это сделка, регламентированная комплексом правовых и эконо-
мических соглашений, сутью которой является извлечение прибыли всеми ее 
участниками за счет использования свободных или привлеченных финансовых 
средств на приобретение объекта лизинга одним юридическим лицом в собствен-
ность и передачей его другому субъекту хозяйствования во владение и пользова-
ние на определенный срок за определенную плату [5]. 

Лизинг – это специфическая форма финансирования вложений на приобрете-
ние оборудования, недвижимого имущества и других элементов основного капи-
тала при посредничестве лизинговой компании, которая приобретает по просьбе 
клиента право собственности на имущество с целью последующей передачи ему в 
пользование на определенный период в обмен на периодические платежи [6]. 

Лизинг – одна из форм кредитования производителя с правом или без права 
выкупа, передачи в собственность арендуемого оборудования. 

Таким образом, лизинг, по нашему мнению, можно считать и видом коммерче-
ского кредита, и формой инвестиций. В первом случае кредитором выступает ли-
зингодатель, во втором случае инвестором выступает лизинго-получатель, так как 
инвестиции осуществляются за его счет, а лизингодатель играет туже роль, что и 
банк при кредите - источника средств. 

Лизинг практически не отличается от банковского кредита. Лизингодатель ока-
зывает лизингополучателю финансовую услугу, приобретая за полную стоимость 
у поставщика оборудование в собственность. Затем лизинго-получатель возмеща-
ет эту стоимость периодическими взносами (платежами). Особенность лизинга 
заключается лишь в том, что кредит предоставляет не банк, а лизинговая компа-
ния, а объектом сделки являются не деньги, а имущество. В экономическом смыс-
ле лизинг – это кредит, предоставляемый лизингодателем лизингополучателю в 
форме передаваемого в пользование оборудования (товарный кредит). 

Основной момент в лизинге заключается в том, что собственником объекта ли-
зинга остается лизинговая компания до момента выкупа объекта лизингополуча-
телем. То есть право пользования к лизингополучателю переходит сразу же после 
получения объекта лизинга, а право собственности только после выкупа. 

Общая схема лизинга приведена на рисунке. 
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Рисунок – Общая схема лизинга 

Примечание – Источник: [7] 
 
Здесь отметим, что на сегодня существует множество видов лизинга, и это всё 

связано с различными признаками, включая и национальные правовые особенно-
сти. 

Правила Национального банка РБ осуществления лизинговой деятельности от 
18.08. 2014 г. № 526 (в ред. от 19.09.2018№ 417) выделяют следующие виды ли-
зинга:  

- финансовый,  
- оперативный,  
- возвратный,  
- международный (межгосударственный),  
- импортный. 
В определении возвратного лизинга следует обратить внимание на то, что дан-

ный вид лизинга является одним из вариантов осуществления двух базовых видов 
лизинга – финансового и оперативного, и не может рассматриваться как отдель-
ный самодостаточный вид с принципиальными существенными отличиями, таки-
ми, как признаки, отличающие финансовый и оперативный лизинг (например, 
срок лизинга, минимальный объем возмещаемых платежей в части инвестицион-
ных затрат лизингодателя, с учетом которых определена стоимость предмета ли-
зинга, возможность выкупа предмета лизинга по истечении его срока) [8].  

Возвратный лизинг является одним из вышеуказанных видов лизинга, при ко-
тором лизингополучатель в рамках одного договора лизинга является одновре-
менно продавцом (поставщиком) предмета лизинга (подп. 4.1 – 4.3 п. 4 Правил № 
526). 

Финансовый лизинг характеризуется тем, что в течение срока договора лизинга 
лизингополучатель возмещает лизингодателю не менее 75% контрактной стоимо-
сти объекта лизинга. 

Международный (межгосударственный) лизинг подразделяется на экспортный 
и транзитный. 

Экспортный лизинг – международный (межгосударственный) лизинг, при ко-
тором лизингодатель и продавец (поставщик) предмета лизинга являются субъек-
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тами Республики Беларусь, а лизингополучатель – субъектом другого государства 
(абз. 2 подп. 4.4 п. 4 Правил № 526) [9]. 

Транзитный лизинг – международный (межгосударственный) лизинг, при ко-
тором лизингодатель, продавец (поставщик) предмета лизинга и лизингополуча-
тель являются субъектами разных государств (абз. 3 подп. 4.4 п. 4 Правил № 526). 

Отдельно выделен импортный лизинг, под которым понимается лизинг, при 
котором лизингодатель и лизингополучатель являются субъектами Республики 
Беларусь, а продавец (поставщик) предмета лизинга – субъектом другого государ-
ства. Однако такой лизинг не относится к международному (межгосударственно-
му) лизингу (подп. 4.5 п. 4 Правил № 526) [9]. 

Правилами предоставляется возможность получения некоммерческими юриди-
ческими лицами и субъектами хозяйствования, осуществляющими хозяйственную 
деятельность, связанную с получением прибыли, имущества на условиях лизинга 
без обязательности использования такого имущества исключительно в предпри-
нимательской деятельности. 

В зависимости от состава сторон лизинг подразделяется на: 
– внутренний – лизинг, при котором стороны договора являются резидентами 

Беларуси; 
– международный – лизинг, при котором хотя бы одна из сторон договора яв-

ляется нерезидентом РБ. 
Кроме того, выделяют сублизинг – это лизинг, при котором лизинго-

получатель с разрешения лизингодателя по договору сублизинга передает иным 
лизингополучателям в последующее пользование и владение объект лизинга. 

В зависимости от условий обслуживания (полное или частичное) лизинг может 
быть «чистый» и «полный». 

«Чистый» лизингозначает, что лизинговые платежи не включают в себя расхо-
ды по эксплуатации, ремонту, страхованию объектов лизинга, которые ложатся на 
лизингополучателя помимо уплаты лизинговых платежей. При прекращении до-
говора лизинга лизингополучатель обязан вернуть лизингодателю предмет лизин-
га в состоянии, в котором он его получил, с учетом нормального износа или изно-
са, обусловленного договором лизинга. 

К «полному» лизингу относятся сделки, предусматривающие комплексную си-
стему технического обслуживания, ремонта, страхования объекта лизинга. Кроме 
того, условиями договора может быть предусмотрена профессиональная подго-
товка персонала лизингополучателя по обслуживанию объекта лизинга, а в неко-
торых случаях и реклама продукции лизингополучателя, выпускаемой на данном 
оборудовании. 

Также существует лизинг с неполным набором услуг, который предполагает 
заранее согласованное разделение функций по техническому обслуживанию 
имущества между сторонами договора. Например, лизингополучатель берет на 
себя ответственность за соблюдение установленных норм эксплуатации имуще-
ства и его текущее обслуживание, а лизингодатель (лизинговая компания) опла-
чивает расходы по поддержанию лизингового имущества в исправном состоянии. 

Предметом лизинга могут быть любые объекты относящиеся к основным сред-
ствам, используемые для предпринимательской деятельности. По белорусскому 
законодательству предметом лизинга не могут быть земельные участки и другие 
природные объекты, имущество, изъятое из оборота или ограниченное в обороте, 
результаты интеллектуальной деятельности. 
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Лизинг, как считается, имеет преимущества для обеих сторон сделки, однако 
на практике это не всегда верно. 

Лизинг предполагает 100%-е кредитование (при определенном залоге) и не тре-
бует незамедлительного начала платежей. Контракт заключается на полную стои-
мость имущества, а лизинговые платежи начинаются либо после поставки имуще-
ства лизингополучателю, либо ещё позже. 

В лизинге более гибкий график платежей. Учитывая финансовое состояние 
партнёра, договаривающиеся стороны могут использовать отсрочку первого пла-
тежа, нарастание лизинговых выплат или наоборот, т.е. выработать наиболее 
удобную для сторон схему финансирования. 

Предприятие может начать дело, располагая лишь частью (примерно 1/3) соб-
ственных средств, необходимых для приобретения помещений и оборудования 
(имущества). 

Здесь особо нужно отметить, что банки занимаются лизингом, однако для них 
эти операции не являются главными, поэтому, чаще всего, банки создают дочер-
ние лизинговые предприятия, которые и занимаются лизингом, кредитуясь у сво-
их же банков. Дочерние лизинговые компании банков имеют конкурентное пре-
имущество, заключающееся в более легком доступе к банковским кредитам. 

В отличие от кредитования или факторинга, лизинг не является банковской 
операцией и в этом секторе банки конкурируют с большим количеством предпри-
ятий, специализирующихся на лизинге. 

В тоже время, для РБ развитие лизинга чрезвычайно важно. Можно также от-
метить, что с либерализацией нормативных положений в последние годы, лизинг 
в Беларуси активизировался, хотя имеются и препятствия. 

Развитие лизинга в РБ способствует решению таких задач, как структурная пе-
рестройка, обновление основных производственных фондов, повышение конку-
рентоспособности продукции и эффективности инвестиций на базе внедрения 
научно-технических достижений.  

Лизинг в РБ имеет и другие преимущества для предприятий и экономики в це-
лом, а также свои специфические особенности. Также, по нашему мнению, не 
следует бездоказательно принимать на веру утверждение практиков и теоретиков 
о безусловной пользе лизинга перед кредитом в белорусских условиях хозяйство-
вания. 
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Аннотация. В настоящей статье проводится исследование нынешнего состоя-
ния рынка электронной коммерции. Анализируется динамика показателей и де-
лаются выводы о перспективах развития финансовыми экосистемами собствен-
ных маркетплейсов для получения доминирующей позиции на рынке. 
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Социальный кризис, с которым в 2020 году столкнулось все мировое сообще-

ство, кардинальным образом изменил привычный экономический ландшафт, по-
служив причиной возникновения и ускоренного развития феноменов разной при-
роды. К одним из таких феноменов можно отнести маркетплейсы. Согласно Зако-
ну Российской Федерации от 7 февраля 1992 г. № 2300-I «О защите прав потреби-
телей», маркетплейсы – это агрегаторы информации о товарах и услугах [1]. Если 
углубляться в сущность маркетплейсов, их следует охарактеризовать как элек-
тронные площадки, на которых покупатель может найти товары и услуги от неза-
висимых друг от друга продавцов.  

События 2020 года привели к тому, что вырос спрос на доставку товаров раз-
ной категории из-за невозможности свободно перемещаться в условиях карантин-
ных ограничений. Несмотря на то, что со временем к вынужденным на тот мо-
мент клиентам маркетплейсов вернулась мобильность, привычному, традицион-
ному способу покупок многие предпочли новый и удобный.  Развитие маркет-
плейсов за несколько лет привело к тому, что в настоящее время в агрегаторах 
можно найти любые товары по конкурентным ценам и с небольшим сроком до-
ставки до дверей дома.  

Согласно маркетинговым исследования аналитического агентства Data Insight, 
на долю четырех крупнейших маркетплейсов страны Wildberries, Ozon, Ян-
декс.Маркет и Купер приходится 96,4% заказов [2]. Стоит отметить, что Ян-




