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Аннотация: В настоящей статье представлен анализ теоретических и практических
аспектов использования метода скользящей средней для прогнозирования доходов
от продажи продукции. Исследование проведено на базе данных ОАО "Тышковичи-
Агро" за период с 2018 по 2024 год. В рамках работы было выполнено сглаживание
динамического ряда выручки, рассчитаны прогнозные значения на 2025-2030 годы, а
также проведен анализ полученных результатов. Результаты исследования
подтверждают эффективность данного метода для среднесрочного планирования в
агропромышленном комплексе.

Abstract: This article presents an analysis of the theoretical and practical aspects of using
the moving average method to forecast sales revenue. The study was conducted using
data from Tyshkovichi-Agro OJSC for the period from 2018 to 2024. The study smoothed
the revenue time series, calculated forecast values for 2025-2030, and analyzed the
results. The results confirm the effectiveness of this method for medium-term planning in
the agro-industrial complex.

УДК 33/338.984

Введение: Прогнозирование финансовых показателей является важнейшей задачей
управления предприятием, особенно в условиях нестабильной внешней среды. Для
агропромышленных предприятий, таких как ОАО ”Тышковичи-Агро“, точное
прогнозирование выручки позволяет оптимизировать бюджетное планирование,
управление оборотными средствами и стратегическое развитие.

https://sci-article.ru/stat.php?i=1765465176
https://sci-article.ru/stat.php?i=1765465176
https://sci-article.ru/stat.php?i=1765465176
https://sci-article.ru/stat.php?i=1765465176
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Актуальность данной работы определяется необходимостью повышения точности
прогнозирования финансовых показателей агропромышленных предприятий в
условиях нестабильной внешней среды и усиливающейся конкуренции. Для
организации сельскохозяйственного сектора, таких как ОАО «Тышковичи-Агро»,
выручка от реализации продукции является ключевым источником формирования
собственных финансовых ресурсов и основой для стратегического финансового
планирования. Использование метода скользящей средней позволяет выявить
устойчивые тенденции в динамике доходов, сгладить краткосрочные колебания и
сформировать реалистичные ориентиры для среднесрочного финансового
планирования.

Целью данной работы является разработать прогноз выручки от
реализации продукции ОАО «Тышковичи-Агро» на основе метода скользящей
средней и оценить эффективность его применения для среднесрочного финансового
планирования в агропромышленном комплексе.

Для достижения поставленной цели необходимо выполнить следующие задачи:
проанализировать теоретические основы метода скользящей средней, подготовить
данные о выручке организации для проведения анализа, составить модель
прогнозирования выручки на основе метода скользящей средней, проанализировать
полученные результаты.

В современной экономической литературе выручка от реализации определяется как
общий доход, полученный предприятием от продажи своей продукции, товаров,
выполнения работ и оказания услуг в рамках основной деятельности. Для
агропромышленных предприятий, таких как ОАО "Тышковичи-Агро", выручка
является ключевым источником формирования собственных финансовых средств.
Точное прогнозирование этого показателя имеет решающее значение для
составления бюджета и управления дебиторской задолженностью [1].

Метод скользящей средней представляет собой статистический инструмент,
предназначенный для сглаживания краткосрочных колебаний в данных и выявления
основной тенденции. Его суть заключается в замене фактических значений
временного ряда на средние значения, рассчитанные для последовательно
смещающихся интервалов [2].

Метод скользящей средней привлекателен своей простотой в вычислениях,
наглядностью представления результатов и легкостью их интерпретации. Однако,
следует учитывать и его ограничения, такие как запаздывание прогнозов
относительно реальных изменений, неэффективность при наличии резких и
непредсказуемых колебаний в данных, а также потеря информации в начале и конце
временного ряда.

Определение оптимальной длины интервала сглаживания (m) является важным
этапом применения метода. Для данных, подверженных внутригодовой сезонности,
часто используют интервал, соответствующий периоду этой сезонности (например,
m=4 для квартальных данных или m=12 для месячных). В практических задачах
оптимальное значение m обычно подбирается эмпирически, путем минимизации
ошибки прогноза [3].
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Таблица 1 – Выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг)
ОАО ”Тышковичи-Агро“ за 2018-2024 гг.

Год Выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг), тыс. руб.
2018 5 836
2019 5 677
2020 6 748
2021 7 914
2022 10 196
2023 12 047
2024 14 493

Примечание – Источник: собственная разработка на основании данных
ОАО ”Тышковичи-Агро“

Для начала рассчитаем значение скользящих средних начиная с 2020 года. Данные
значения можно определить по следующей формуле:

yn = `(y1+y2+...+yn)/(m)` ,

где yn– значение скользящей средней;

m – число уровней входящих в интервал сглаживания.

Приняв значение m равным трем, определим указанные значения для
ОАО ”Тышковичи-Агро“ и представим в таблице 2.

Таблица 2 – Прогнозирование выручки от реализации продукции (товаров,
работ, услуг) ОАО ”Тышковичи-Агро“ на основе скользящей средней

Период 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
Выручка от реализациипродукции (товаров,работ, услуг), тыс. руб. 5 836 5 677 6 748 7 914 10 196 12 047 14 493
Ряд скользящихсредних, тыс. руб. – – 6 087 6779,67 8 286 10052,33 12245,33
Примечание – Источник: собственная разработка на основании данных
ОАО ”Тышковичи-Агро“

Далее нам необходимо рассчитать среднее изменение n-количества показателей
выравненного ряда, которое рассчитывается по следующей формуле:

Δy = (yn-y1)/(n-1) = (12 245,33-6 087)/(5-1) = 1 539,58 тыс. руб.

Применяя метод скользящей средней к данным бухгалтерской отчётности
ОАО ”Тышковичи-Агро“ за последние семь лет, спрогнозируем основные показатели
предприятия на 2025–2030 гг. по формуле:
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Ym+1 = yn + 2Δy,

где Ym+1 – прогнозное значение показателя на следующий период.

Таблица 3 – Расчет прогнозных значений ОАО ”Тышковичи-Агро“ на 2025–2030
гг., тыс. руб.

Период 2025 2026 2027 2028 2029 2030
Выручка отреализациипродукции (товаров,работ, услуг)

17 572,16 20 651,32 23 730,48 26 809,64 29 888,8 32 967,96

Примечание – Источник: собственная разработка на основании данных
ОАО ”Тышковичи-Агро“

Заключение. В случае успешного развития организации, отсутствия влияния
внешних и внутренних факторов, прогноз выручки от реализации продукции (товаров,
работ, услуг) ОАО ”Тышковичи-Агро“ в 2025-2030 гг. будет варьироваться с 17 572,16
до 32 967,96. Этот расчет показывает ожидаемый уровень выручки, учитывая
тенденции последних лет, и может служить ориентиром для дальнейшего
планирования и принятия управленческих решений.
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