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Уже давно доказано, что существует прямая связь между инновационным развитием террито-

рий и их социально-экономическим успехом: экономическим ростом, ростом конкурентоспособ-
ности, ростом предпринимательской активности и благосостояния населения. Поэтому формиро-
вание эффективной инновационной системы как механизма, позволяющего непрерывно произво-
дить инновации, является одной из приоритетных задач многих государств. 

Успех инновационной деятельности в значительной степени определяется формами ее органи-
зации и способами финансовой поддержки.  

Согласно Закону Республики Беларусь «О государственной инновационной политике и инно-
вационной деятельности» (№ 425-З), источники финансирования инновационной деятельности 
делят на 4 группы: 

1) собственные финансовые средства; 
2) средства республиканского и местных бюджетов; 
3) внешние государственные займы и кредиты; 
4) иные источники финансирования в соответствии с законодательством [1].  
Все источники финансирования можно разделить на 2 группы: внутренние и внешние. К внут-

ренним источникам относятся собственные средства предприятия – прибыль и амортизационные 
отчисления. К внешним источникам финансирования можно отнести кредит, лизинг, венчурное 
финансирование и другие.  

Инновационный проект характеризуется большим объемом требуемых капиталовложений, со-
ответственно, возникает вопрос обоснования наиболее выгодного способа его финансирования. 
Рассмотрим особенности и недостатки применения классических способов привлечения финансо-
вых ресурсов (таблица). 

 



44 
 

Таблица – Формы финансирования инновационной деятельности 
 
Форма финансирования Преимущества Недостатки 

Самофинансирование (использо-
вание собственной прибыли и 
накоплений) 

 - быстрое получение средств; 
- компания сохраняет финансо-
вую независимость; 
 - доступен значительный объ-
ём ресурсов. 

 - высокий риск не достичь намечен-
ных целей; 
 - в основном реализуем для крупных 
игроков. 

Акционерное финансирование 
(инвестор получает долю или 
акции вместо прямого возврата 
денег) 

 - средства поступают в момент 
создания организации и не тре-
буют возврата. 

 - прибыль распределяется среди 
множества участников; 
 - рост числа акционеров усложняет 
управление; 
- доступно лишь публичным компа-
ниям; 
 - необходимость раскрывать финан-
сы и детали проекта; 
 - высокие дополнительные траты на 
организацию и поддержку выпуска 
ценных бумаг. 

Венчурное финансирование 
(вложения в уставный капитал на 
ранних этапах) 

 - позволяет привлечь капитал, 
когда проект находится на ран-
ней стадии; 
 - риск делится поровну между 
бизнесом и инвестором. 

 - найти инвестора крайне сложно; 
 - рано или поздно инвестор захочет 
выйти из бизнеса; 
 - вмешательство инвестора в управ-
ление проектом. 

Банковский кредит (деньги от 
банка на определённых услови-
ях) 

 - быстрое получение средств; 
 - отсутствие риска потери кон-
троля над компанией. 

 - возможность отказа в выдаче кре-
дита или заморозке активов при не-
эффективной реализации проекта; 
 - необходимость возврата строго по 
графику, без возможности отсрочки. 

Облигационное финансирование 
(заём на определенный срок с 
выплатой процентов путем вы-
пуска ценных бумаг) 

 - возможность привлечь боль-
ше денежных средств, чем че-
рез банковский кредит; 
 - проценты по долговым обяза-
тельствам уменьшают сумму 
налога на прибыль. 

 - требуется раскрывать финансовую 
отчётность и детали проекта; 
 - подходит только крупным компани-
ям с хорошей репутацией; 
 - большие издержки на выпуск и об-
служивание облигаций. 

Лизинг (аренда основных 
средств с правом выкупа) 

 - удобный способ получить 
активы на длительный срок на 
приемлемых условиях; 
 - возможность использовать 
налоговые льготы. 

 - зачастую обходится дороже, чем 
покупка или кредит; 
- сложность использования из-за спе-
цифичности активов при реализации 
проекта. 

Проектное финансирование (ис-
точник - денежные средства, 
полученные от реализации кон-
кретного проекта, а не от дея-
тельности всей компании в це-
лом) 

 - возможность получить кон-
сультации банка или использо-
вать его как организатора; 
 - открывает доступ к более 
дешёвым зарубежным ресур-
сам. 

 - невозможность получить финанси-
рование под залог; 
 - кредитор оперирует своими моде-
лями, что может привести к измене-
нию первоначальной идеи проекта; 
 - требуются свободные резервы на 
покрытие непредвиденных расходов 
по проекту. 

Государственное финансирова-
ние (бюджетные ассигнования в 
рамках господдержки или целе-
вых программ) 

- относительно низкие про-
центные ставки при возвратном 
финансировании. 

 - зависимость от наполняемости 
бюджета; 
 - жёсткий и долгий отбор проектов. 

Примечание: Источник – Собственная разработка на основе [2, 3] 
 
Исходя из представленной информации можно отметить, что ни одна из форм финансирования 

не является универсальной. Самофинансирование обеспечивает независимость, но имеет высокие 
риски и доступно в основном крупным компаниям. Акционерное финансирование позволяет при-
влекать денежные средства на безвозвратной основе, но ведет к распределению прибыли между 
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всеми акционерами. Венчурное финансирование подразумевает высокие риски и сложность поис-
ка потенциального инвестора. Кредиты и облигации способы быстрого получения денежных ре-
сурсов и позволяют сохранить управление проектом, но требуют надёжности и раскрытия данных. 
Лизинг удобен для активов, но дороже других источников. Проектное финансирование открывает 
доступ к дешёвым ресурсам, но может исказить первоначальную идею. Господдержка – дешёвый, 
но труднодоступный вариант финансирования. Не существует «лучшего» источника финансиро-
вания – выбор должен быть комбинацией из нескольких инструментов, подобранной под стадию 
жизненного цикла проекта, отраслевую специфику, готовность к раскрытию данных и допусти-
мый уровень долга. 
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