
издержек. 
Основными направлениями по снижению трансакционных издержек в условиях трансформационной 

экономики Беларуси являются: 
• создание действенного механизма судопроизводства; 
• систематичное опубликование в сети интернет (и других изданиях) развернутой информации судебной 

практики за прошедший месяц касающейся хозяйственной деятельности; 
• развитие институтов рынка информационных услуг, активизация деятельности консалтинговых 

компаний, а также создание механизма защиты информации с целью недопущения нанесения ущерба какому-то 
из участников; установление ответственности различных участников за непредставление информации или 
предоставление недостоверных данных, установление ответственности государственных органов за 
разглашение конфиденциальной информации; 

• создание полноценного фондового рынка и развитие конкуренции среди финансовых организаций и 
учреждений, а также создание в стране эффективно действующей системы кредитного рейтинга 
корпоративных ценных бумаг; 

• упрощение налоговой системы, консолидация налогов и сборов; 
• упрощение бухгалтерского учёта, сокращение документооборота, переход на международные 

стандарты финансовой и бухгалтерской отчётности; 
• введение электронной системы предоставления статистической отчётности и сокращение её объемов, а 

также электронной системы подачи документов при регистрации бизнеса; 
• четкое определение и сокращение количества контролирующих служб; 
• введение принципа гильотины сроков при осуществлении административных процедур, т.е. на выдачу 

документов или осуществлении процедур отводится строго фиксированное время, если сроки выполнения 
нарушаются чиновником, то выдача документов или завершение процедуры считается автоматически 
завершенной; 

• формирование в обществе положительного образа предпринимателя. 

УДК 330.33.01 
МИРОВОЙ ЭКОНОМИЧЕСКИЙ КРИЗИС: ИСТОРИЧЕСКИЕ АНАЛОГИИ, 

ПРИЧИНЫ, ПОСЛЕДСТВИЯ, ПРОГНОЗЫ, ПУТИ ПРЕОДОЛЕНИЯ С.В. Ксензов, В.Э. Ксензова 
Полесский государственный университет, Ksenzova@list.ru 

Современный экономический кризис принял глобальные формы своего проявления. Начавшись в США как 
финансовый, он очень быстро перекинулся на весь остальной мир уже как экономический. В настоящее время 
еще не сформировалось единое представление ни о природе данного кризиса, ни о его продолжительности, ни о 
последствиях, ни о мерах по выходу. 

Несомненно, каждый кризис имеет свою специфику, поскольку протекает в разных странах и в разное 
время. Однако есть определенные закономерности в циклических колебаниях экономики. Во-первых, можно 
констатировать наличие конъюнктурных кризисов в рамках так называемого среднесрочного промышленного 
цикла. Во-вторых, прослеживается достаточно явная закономерность в наличии больших циклов конъюнктуры, 
известных как длинные волны Кондратьева. В-третьих, можно констатировать все большую глобальность в 
протекании циклических колебаний экономики. Все это, вместе взятое, дает основания утверждать, что 
нынешний глобальный экономический кризис во многом схож с Великой депрессией конца 20-х - начала 30-х 
годов XX века. 

Анализ причин возникновения обоих кризисов необходимо начинать с их идентификации. Как мы полагаем, 
и в первом, и во втором случае имело место своеобразное наложение кризисов различной природы. 
Экономический спад можно рассматривать как конъюнктурное явление. За подъемом в экономике всегда 
наступает спад. 

Данный кризис, как и кризис 1929-1933 гг., является конъюнктурным в том плане, что спад следовал за 
экономическим подъемом, т.к. имели место накопившиеся структурные диспропорции в первую очередь между 
реальным и финансовым секторами экономики. 

При этом оба кризиса «наложились» на понижательную волну кондратьевского большого цикла. Великая 
депрессия пришлась по времени на понижательную волну третьего такого цикла, а современный кризис -
пятого. А, как известно, на понижательной волне стадия спада среднесрочного промышленного цикла 
становится более затяжной, продолжительной, более разрушительной по своим воздействиям на экономику. 

Великая депрессия имела колоссальные негативные последствия для экономик западных стран. Уровень 
промышленного производства был отброшен на 30 лет назад; работу потеряли около 30 млн. человек (в США 
безработица достигла 24%); произошло массовое разорение мелкого и среднего предпринимательства, 
фермеров (цены на сельскохозяйственную продукцию упали на 40-60%). Что касается нынешнего кризиса, то 
можно говорить уже о падении как минимум темпов экономического роста. Началось постепенное падение цен 
и сокращение заработной платы. Пока еще не наблюдается массовой безработицы, но значительный размах 
приняло такое явление, как частичная занятость. Если судить по прогнозам, то в 2009 году в РФ, например, 
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ожидается падение ВВП на 10-12%, падение промышленного производства - более чем на 20%, количество 
безработных - на уровне более 10 млн. человек. Т.е. ожидается такая же динамика макроэкономических 
показателей, как и в 1929-1933 гг. 

Можно прогнозировать достаточно длительную по времени стагнацию производства, перемежающуюся 
небольшими, непродолжительными улучшениями конъюнктуры. Как известно, Великая депрессия в тех 
странах, которые не пошли по пути милитаризации экономики, так и не была до конца преодолена вплоть до 
начала мировой войны. Так, в США очередной спад конъюнктуры наблюдался уже в 1937-1938 гг., состояние 
нестабильности во Франции продлилось до 1939 года. Это объясняется понижательной волной большого цикла. 

Любая экономическая политика, в том числе и мероприятия, направленные на преодоление кризисных 
явлений, всегда зиждется на каких-то экономических концепциях. Если сравнивать Великую депрессию и 
нынешний кризис, то и здесь можно провести свои параллели. Великая депрессия была своеобразной вехой в 
замене мейнстрима в экономической теории. До 30-х гг. XX века экономическая политика ведущих западных 
стран базировалась на невмешательстве государства в рыночные отношения, в рыночную систему. 
Мейнстримом была неоклассическая концепция, которая доказывала, что рыночная экономика столь 
совершенна по принципам своего функционирования, что любые диспропорции устраняются автоматически 
через систему гибкого ценообразования, доступность экономической информации, свободу движения капитала, 
рациональность поведения хозяйствующих субъектов. Великая депрессия привела к замене господствовавшей 
экономической теории на более актуальную - кейнсианство. 

В настоящее время происходит нечто аналогичное, н уже в другом ракурсе. Как известно, в конце 70-х -
начале 80-х гг. XX века кейнсианство как мейнстрим уступило свое место неоконсерватизму. Но при этом 
законы свободного рынка переместились на мировую аренную. Т.е. политика невмешательства государства в 
экономические процессы скорее стала себя проявлять на мировых рынках, где главными действующими 
акторами стали транснациональные корпорации, которые строят свою экономическую политику, не особенно 
считаясь с экономической политикой отдельных правительств. Современный кризис фактически выявил, что 
диспропорции накапливаются в мировой экономике в целом, в том числе и в результате деятельности ТНК. 
Регулятором на этом уровне могут быть только надгосударственные организации, которые отражали бы 
интересы мировой экономики в целом, а не отдельных государств. 

УДК 33:338.512:001 
ПРОБЛЕМЫ ВЛИЯНИЯ ТРАНСАКЦИОННЫХ ИЗДЕРЖЕК 

НА ИННОВАЦИОННУЮ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ В ТРАНСФОРМАЦИОННОЙ ЭКОНОМИКЕ 
В.Э. Ксензова, С.В. Ксензов 

Полесский государственный университет, Ksenzova@list.ru 

Инновационную деятельность можно анализировать на макроэкономическом и микроэкономическом 
уровнях. Это позволит более четко определить структуру и значимость трансакционных издержек, которые 
объективно сопровождают процесс заключения сделок, в том числе и сделок, связанных с реализацией 
инновации. Инновация, как правило, реализуется на микроэкономическом уровне. И, соответственно, наиболее 
явно трансакционные издержки инновационной деятельности и инновационного процесса себя проявляют 
именно на уровне отдельной фирмы. Однако специфика инновационной деятельности определяет особое 
значение трансакционных издержек, являющихся бременем не отдельной фирмы, а всего общества. 

С точки зрения анализа отдельной фирмы необходимо различать инновационную деятельность как 
долгосрочный стратегический процесс, и процесс непосредственного внедрения отдельных инноваций в 
производство. В последнем случае необходимо четко определить стадии инновационного процесса, так как на 
каждой стадии формируются свои трансакционные издержки. Наиболее значимой с точки зрения будущей 
отдачи от внедрения инновации является, на наш взгляд, первая стадия - стадия поиска инновационных 
проектов и заключения соответствующих контрактов. 

На данной стадии трансакционные издержки представлены как издержки поиска альтернатив, поиска 
информации о контрагентах, ведения переговоров и т.п. Данные издержки значимы для отдельной фирмы как 
по своей величине, так и по своей роли в инновационном процессе. 

На данной предконтрактной стадии весьма опасно экономить на трансакционных издержках, поскольку они 
создают предпосылки для минимизации трансакционных потерь на последующих стадиях инновационного 
процесса. И здесь возникают, по меньшей мере, две проблемы. Во-первых, сложность точного измерения 
предконтрактных трансакционных издержек. Эта проблема осложняется еще и тем, что в любом случае это 
весьма ощутимые для фирмы издержки по своему размеру. Во-вторых, слабость институциональной среды в 
целом, что осложняет как минимум сам процесс поиска альтернатив и делает его для отдельной фирмы 
дорогостоящим удовольствием, особенно если учесть принципиальную рискованность внедрения инновации. 

Второй момент становится особенно актуальным именно в трансформационной экономике. Поэтому 
возникает насущная задача помощи фирмам со стороны общества на предконтрактной стадии инновационного 
процесса. Эту помощь могут оказать специализированные институты, главной задачей которых является 
централизованный поиск альтернатив, сбор информации, создание банков данных и т.п. Положительный 
эффект масштаба в данном случае позволит значительно сократить и оптимизировать предконтрактные 
трансакционные издержки инновационного процесса. 
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